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Obsah minulych seminaru
o Analyzy

o VVnejsi, mezoprostredi, vnitrni prostredi,
Business Model Canvas

o Zasadni volby
o Typ firmy, stat pobocky, vlastnicka struktura

o Registered Agent
o Bankovni ucet
o Platebni styk

o Zakladni danoveé informace
22/10/25



Obsah minulych seminaru
o Danova priznani pri podnikani v USA
o Prvni danove priznani a ziskani ITIN

o Terminy a formulare

o Verifikace totoznosti a odevzdani Tax Return na
pobocCce IRS nebo u agentky IRS

o Odevzdani Tax Return
kuryrem nebo postou

o Vypracovani Tax Return
prostrednictvim ucetniho

o IRS online ucet
o Druhé a dalsi danova pfiznani
o SPT, BOIR, Property Tax i



Obsah prezentace

o Vstup na trh a premisteni do USA
o Analyzy
o Volba strategie
o Vytvoreni zakaznickych tymu
o Nakup a provoz nemovitosti
o Ridisky priikaz

18/3/26




Analyzy

o Cile analyz
o Abyste na neco nezapomnel
o Abyste byli Citelni pro mentory i investory (M&l)

o Analyza vnejsiho prostredi (PEST)

o Analyza mezoprostredi (Porteruv model)
o Analyza vnitrniho prostredi (7 S)

o Business Model Canvas

o Dalsi analyzy a metodiky

o Podle zvyklosti cilové komunity M&
(napr. Prototyping and Interview ze Stanford)




Volba strategie

o Navrh strategickych cilu

o Navrh strategie

o Strategicke varianty vstupu na trh
o Postup implementace strategie




Volba strategie

o Navrh strategickych cilu
o Priklad pro IT firmu

- Hierarchicky a Casové navazujici strategicke cile Termin

Zl'skat alespon 2 platici americké klienty [30 ,60
meésicu
.Vybudovat lokalni pritomnost Do 12
(napr. LLC a obchodni zastupce v USA) meésicu
Dosahnout mési¢niho obratu z USA Do 18
ve vysi min. 1 mil. KE (~45 000 USD) meésicu
Vytvorlt case study s klientem z USA Do 9
pro marketingové ucely meésicu

5 Dosahnout 90 % retence prvnich americkych Do 24
klientl do 12 mésicu spoluprace mésicu



Volba strategie

o Navrh strategie

o Cilovy trh a segmentace
o Cilovi zakaznici (stfedni technologické firmy, startupy
po investici A-C)
o Doporucené segmenty (FinTech, HealthTech)
o Forma vstupu na trh
o Kratkodoba faze (0—6 mésicu)
o Stfrednédoba faze (6—18 mésicu)
o Hodnotova nabidka
o Co nabizime
o Jak to komunikujeme



Volba strategie

o Navrh strategie
o Go-to-Market activity
o Brand & Marketing (Web, Case Studies, LinkedIn)
o Pravni a provozni priprava
o Mandatorni pravni dokumenty
o Ugetnictvi véetné dafové optimalizace
o Casovy plan
o Ctyfi faze po 6ti mésicich



Volba strategie

o Strategicke varianty vstupu na trh

o A—Remote-first

o Otestovat trzni potencial, navazat prvni spoluprace
a vybudovat poveédomi o znacCce prostrednictvim online
kanalu a cileného outbound marketingu bez fyzické
pritomnosti

o B—Partnerstvi s lokalnim hracem

o Vstupu na americky trh prostrednictvim partnerstvi
s mistni firmou, staffing agenturou nebo konzultaCni
spolecnosti

o C—Hybridni model s vlastni poboCkou
o Zalozeni LLC a spoluprace s lokalnim hracem



Volba strategie

o Postup implementace strategie
o Start

o 0—3 mesice, strategicka varianta A
o Market research, pfiprava webu, outreach, pravni
podpora
o Validace
o 3—6 mésicu, strategicka varianta A
o Aktivni lead generation, prvni schuzky, pilotni klient



Volba strategie

o Postup implementace strategie
o Zpevneni pozice
o 6—12 mésicu, strategicka varianta C
o Zalozeni LLC, nabor obchodnika, zakaznicky tym, PR

o Expanze
o 12—24 mésicu,
strategicka varianta C+B
o Skalovani tymu,
ziskavani referenci,
marketing




Vytvoreni zakaznickych tymu

o Pro uspech prodejniho procesu je klicova
spoluprace Sales a Delivery

o Inovace prodejniho procesu vytvorenim
zakaznickych tymu Sales Manager (SM)
a Delivery Manager (DM)

o Inovace=Invence+Investice (+1%)
o Hranice pro zavedeni zakaznickeho tymu

1FTE 0,2FTE
1FTE 05 FTE
1 FTE 1 FTE




Vytvoreni zakaznickych tymu

o Duraz na soulad SM a DM (call 30 min dennég)

o Vytvorenim zakaznickeho tymu ziskame
o Sirsi zabér tymu pfi ziskavani novych zakazek
o Hard Skills i Soft Skills
o Prekryv v pripade nepritomnosti

o Zlepseni
o Net Promoter Score: 34 — 51
o Churn Rate: 25% — 5%
o Retention Rate: 715 % — 95 %
o Pocty reklamaci: 12— 9

o Doba odezvy: 48 hod — 24 hod



Nakup a provoz nemovitosti

o U&el a vyuziti nemovitosti
o InvestiCni nemovitost za ucelem spekulace
o Investicni nemovitost za ucelem pronajmu
o Nemovitost pro vilastni vyuziti

o Druh vlastnictvi
o Home Owners Association (HOA)
o No HOA, No Deed Restrictions
o Below Market Rate (BMR)
o Tenancy In Common (TIC)
o Co-op a Lease Hold




Nakup a provoz nemovitosti

o Nakup nemovitosti
o Listing Agent
o Multiple Listing Service (MLS)
o Zillow.com nebo Trulia.com a DataUSA.io
o Buyer's Agent
o Prohlidky
o Vyber
o Podpis kontraktu/nabidka kupujicimu
o Akceptace nabidky/podpis kontraktu prodavajicim
o Terminy plnéni (viz dalsi slide)



Nakup a provoz nemovitosti

o Nakup nemovitosti

o ,As-Is” Residential Contract For Sale And
Purchase

o Buyer dava prostrednictvim agenta casove omezenou
nabidku (1 az 2 dny)

o Seller prijme nebo odmitne nabidku

o Initial Deposit do Escrow Agent (do 5 dnu)

o Aditional Deposit do Escrow Agent (do 10 dnu)

o Property Inspection and Right to Cancel (15 dnu)

o Pozor! Pokud neprovedete inspekci, deal se rusi,
zaloha se nevraci!

o Balance do Escrow Agent (do 30 dnu)



Nakup a provoz nemovitosti

o Provoz nemovitosti
o Property Tax ($4000 ro¢né za $400.000 dim)
o Utility
o Elektricka energie ($30-$400 mésicné)
o Voda ($80 mési¢né nebo $0)
o Udrzba
o Sekani travy ($75 mésicné)

o Udrzba bazénu
($100-$150 mésicné)

o Profezani stromu
($2500 jednou za 2 roky)




Ridi¢sky priikaz
o Motor Vehicle Department

o Prvni navsteva
o Rezervace schuzky
o Cestovni pas a Cesky fidi¢sky prukaz
o Dukaz legality pobytu v USA (194)
o Dukaz adresy v USA (ucet za utility)
o Bryle

o Teoreticky test
o Priprava podle aplikace

o Praktické jizdy

o Pozor na couvani
a parkovani do kopce




Viza
o ESTA Visa Waiver Program (90 dnu, bez viza)
o Neimigracni viza

o B-1/B-2 Obchod/turistika (6 mesicu)

o F-1/F-2 Studium/doprovod

o H-1B Odborné zaméstnani

o J-1/J-2 Vymenné programy (napr au palr)

o L-1/L-2 Presun zameéstnance

o E-1/E-2 Obchod mezi
CR a USA/investor

o 0-1/0-2/0-3
Vyjimecne schopnositi




Viza

o Imigracni viza
o K-1 Snoubenec snoubenka
o EB-1 Mimoradné schopnosti (manazeri)
o EB-5 Investicni imigracni

o Konzularni oddeleni U.S. Embassy Prague
o Lynn Kramer
o ConsPrague@state.gov
o PragueEvisas@state.gov




Dalsi zdroje
o Ekonomicko-védecka

diplomacie MZV

o U.S. Commercial Service
o Konference SelectUSA
o taylor.moore@trade.gov, vilem.fuksa@trade.gov




Odpovedi
na otazky

Pro dalSi informace

Ing. Jaroslav Kalvoda, MBA
Cell EU: +420-724-300-978
Cell US: +1-941-401-8183
www.kalvoda.consulting
jaroslav@kalvoda.consulting



Dekujeme
za pozornost

Pro dalSi informace

Ing. Jaroslav Kalvoda, MBA
Cell EU: +420-724-300-978
Cell US: +1-941-401-8183
www.kalvoda.consulting
jaroslav@kalvoda.consulting
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